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〈4月度本部活動日程〉
・８日/群馬県地域密着　異業種交流

事業会議開催
・23日/第４回食品流通次世代SCM研

究会開催
・24日/第３回SCM合同会議開催

〈5月度本部活動日程〉
・13日/第12回生鮮流通次世代SCM研

究会開催

第４回　食品流通次世代
SCM研究会開催

　４月23日，㈱紀文フレッシュシステ
ム 本社会議室において，第４回食品
流通次世代SCM研究会を開催した。
　前回同様，各会議の合同会議の報告
並びに各事業の取組進捗及び同研究会
の今後の取組予定について検討を行っ
た。

　一般社団法人SCM共同ネット研究会（滝沢保男理事長）は，７月から始まる
第５期の次世代SCMの異業種共同ネットの組織活動を迎える。
　第４期で創出した戦略モデル「SCM次世代循環型異業種サプライチェーンネ
ットVer.3」の更なる進化と共同ビジネス機会創出の拡大を進めるため，各事業

（次世代共同物流，ICLT，物流不動産，環境，物販，国際，金融，コンサル，人
財教育支援，地域密着型交流，マーケティング・広報支援）の事業推進環境の整
備を進行中だ。
　また次世代SCM異業種共同ネットワークをベースにした各事業を連携，トー
タルソリューションサービスを会員へ提供し，共同ビジネスの機会創出に繋げて
いく。
　戦略モデル 共同ビジネスプロセスでは，生鮮流通，食品流通，医薬品流通に
次いで，通販流通次世代SCM研究会を５月より取組み開始。会員のネットデポ
を全国FCネットとして，物流サポートが可能となった。
　次回セミナーは７月15日に，「食品流通次世代SCM戦略セミナー」開催が決定。
前回２月23日の３周年記念セミナーでは，新規参加の企業で12社が当会へ入会
した実績がある。 （本部事務局）
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　主な討議内容は，
①４月開設の紀文フレッシュシステム

新札幌センター稼働について
②第４期上期の総括と課題・下期の取

組み予定
③新たな金融・地域交流・人財育成支

援事業等の取組みの紹介
④生鮮流通・医薬品流通次世代SCM

研究会の活動進捗状況
⑤次世代共同物流・ICLT事業等の取

組み進捗状況

⑥研究会の今後の取組みについて　７
月15日食品流通次世代SCM戦略セ
ミナー開催の検討を行い実施するこ
とで決定

　なお，次回は６月11日開催予定。

第３回SCM合同
会議開催

　東芝テック㈱会議室で４月24日，第
３回SCM合同会議開催を開催した。
第22回SCM営 業 戦 略 本 部， 第16回
ICLT事業推進会議，第28回共同営業
実践会議，第７回共同営業実践プロジ
ェクト会議との合同で行った。
　今回は新規入会の会員（日本物流シ
ステム，ロイヤルサービス，佐倉急送，
東京システム運輸HD，ファミリーオ
フィスオーシャンズ，公認会計士の山
本孝之氏，BBF，弁護士の西浦善彦氏）
も参加し，自己紹介が行われた後の会
議内容は以下の通り。
①異業種組織活動の進捗に関する総括

報告
②３周年記念セミナー開催後のフォロ

ーについて
③食品流通次世代SCM戦略セミナー

を７月15日に開催決定
④戦略モデル・共同ビジネスプロセス

の進捗の検討
⑤各事業の取組進捗報告（各推進リー

ダーより進捗並びに今後の取組予定
について説明並びに検討）

　次回会議は６月７日に開催予定。
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　アルケミートレード株式会社は，上
記キャッチコピーを掲げ，今春始動し
ました。秋元運輸倉庫とインテレクト
グループの共同出資により設立され，
以下事業を行っていきます。
・運送事業
・物流資材の「ついで営業」。エアセ

ルマット（エアキャップ）販売
・IT支援
・特定派遣事業

　物流企業には，さまざまな「苦手」
があります。弊社は，その「苦手」を
逆手にチャネル開拓の武器として利
用，最終的に物流ビジネスに結びつけ
ることを考えています。

　例えば，IT。
　新卒者の9割以上がネットを利用し
て就職活動を行うと言われる現在。と
ころが，ドライバー不足が業界全体の
課題とされる物流企業では，ホームペ

ージを活用した採用活動を行っている
会社はまだ少数であり，ホームページ
そのものがない会社も少なからず存在
します。
　弊社では，ホームページ制作はもち
ろん，メルマガ発行，コンテンツSEO
などのITコンサルティングをご提供
することで，物流企業が持つ「ITに
対する苦手」を解消するお手伝いをい
たします。

　例えば，営業。
運送会社の57%が車両台数10台以下で
あり，49%が従業員10名以下という現
状から考えても，専属の営業社員を据
えることが難しいのが運送会社の実態
です。
　「営業に対する苦手」を解消するポ
イントは，「ついで営業」だと考えて
おります。
　ご挨拶の「ついでに」，配送の「つ
いでに」販売もできるような商材を開
拓し，そして手間のかからない受発注
やデリバリープロセスも含めてご提供
していきます。

　取り扱い商材の第一号は，エアセル
マット（エアキャップ）です。
　物流現場における必須アイテムのひ
とつであり，運送会社にとっては，デ

リバリーが発生する点もポイントです。
　嵩が張るものの軽量なため，工夫次
第で既存荷物との積み合わせも可能で
す。運送会社の帰り荷等，プラスアル
ファの売上向上に貢献します。
　「ついで営業」ができる商材をお持
ちの企業様は，ぜひご案内を頂戴でき
れば幸いです。

＊

　繰り返しになりますが，弊社のビジ
ネスは，最終的に物流に結びつけるこ
とを目的としています。
　「運送会社です！」では開かなかっ
たお客様の門を，「ホームページ制作
やりますよ!」，もしくは「エアキャッ
プいりませんか?」などといった別の
切り口で開拓すること。これが，弊社
の営業戦略となります。

＊

　弊社は，このたびSCM共同ネット
研究会に入会いたしました。
　滝沢代表と会員皆様のお力をお借り
し，「ついで営業」の開拓を行ってい
くとともに，会の発展に微力なりとも
貢献していきたく考えております。今
後とも，よろしくお願い申し上げます。
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